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La dinámica del comercio a lo largo de la Ruta de la Seda . 

 

Secciones principales a lo largo de la Ruta de la Seda . 

Debido a que el comercio de la Ruta de la Seda involucraba distancias tan largas, los bienes tenían que 

ser livianos y valiosos. Esta significaba que los bienes comercializados a lo largo de la Ruta de la Seda 

eran a menudo bienes de lujo como la seda, preciosos Piedras, fieltro, vidrio, monedas y tintes. 

 

La Ruta de la Seda se puede dividir en tres secciones principales que representan diferentes regiones 

geográficas y diferentes aspectos del comercio de la Ruta de la Seda. Las tres secciones de las rutas 

comerciales de la Ruta de la Seda son: 

1) una sección oriental que comienza en China de Chang'ary, y que se extiende a lo largo del norte y las 

fronteras del sur del desierto de Taklamakan a las montañas Pamir; 

2) una sección de Asia Central que cruza el Pamir y la región de Samarcanda en Asia Central; y 

3) una sección occidental que corre a través de Persia hasta el Mediterráneo. 

 

A lo largo de la sección oriental de la Ruta de la Seda, los chinos producían seda para comerciar o 

vender a la Central Comerciantes asiáticos y comerciantes. Los comerciantes de Asia Central irían a las 

fronteras occidentales de China y el comercio de sus hierbas medicinales y piezas de jade de Khotan por 

lujosas sedas chinas. Estos comerciantes serían entonces el transporte de la seda en caravana a través de 

las ciudades oasis de Asia Central. En los mercados de la ciudad oasis, los comerciantes intercambiaban 

la seda por otros bienes de los comerciantes de la otro lado de las montañas de Pamir, que luego 

transportar la seda a través de la región de Samarcanda. Otros comerciantes armenios y judíos de 

Persiary manejaron el comercio de la seda a través de Persia para las regiones mediterráneas, donde las 

sedas se finaily comprar con oro de Roma. 

 

El comercio se parecía a una cadena 

Tiade desde el extremo final de la Ruta de la Seda (Chang'an, China) hasta el extremo oeste (el 

Mediterráneo) Fue indirecto. Los bienes pasaron de un comerciante a otro en segmentos cortos. Tiade se 

parecía a una silla con cada comerciante y segmento de la ruta comercial que representa un enlace 

crucial en el comercio. 

 

El comercio que se produjo a lo largo de cada segmento de la ruta comercial se conocía como comercio 

de venta ambulante. El comerciante llevaría a sus bienes, venderlos y comprar otros mientras viaja de un 

mercado a otro. A veces, los comerciantes intercambiaban sus productos por otros bienes sin el uso del 

dinero. Esto es llamado trueque. Por ejemplo, un comerciante de Oriente Medio podría emprender una 

ruta comercial hacia el este ¡Con bienes que sabía que no estaban disponibles más lejos! tales como 

vidrio coloreado. Él intercambiaría estos bienes. para un beneficio y luego comprar otros productos, 

tales como Si y que se podría vender por un precio muy alto en Europa. 

 

Preparativos 

Un comerciante o un comerciante que deseaba obtener un beneficio de negociación en los diferentes 

centros a lo largo del Ruta de la Seda iniciaría una expedición comercial. Él ahorraría o tomaría prestado 



el dinero que necesitaba para su viaje. Si le prestó el dinero, el prestamista le espera a devolver más de 

lo que pidió prestado a una alta tasa de interés. Esto hizo que el viaje fuera más riesgoso y más costoso. 

Después de que el comerciante había obtenido suficiente dinero, tenía que decidir qué rutas comerciales 

a tomar. Cada ruta tenía ventajas y desventajas. Algunas rutas eran más peligrosas; Otras rutas tardaron 

más en viajar. La decisión sobre las rutas fue muy importante para el éxito de la expedición comercial. 

Si una sección de la ruta cayera presa de bandidos o era intransitable debido a weathe4 entonces el 

comerciante tendría que alterar sus planes y lo haría perder valioso tiempo y energía. 

 

Para el comerciante para hacer dinero, tuvo que vender sus productos a un precio lo suficientemente alto 

como para cubrir su viaje gastos. Debido a que era costoso transportar sus bienes desde su ubicación 

original hasta la final Destino que necesitaba para estimar sus gastos. Esto fue difícil porque la 

información concerniente a las rutas comerciales y las condiciones del mercado podrían cambiar 

fácilmente para cuando haya llegado a ese lugar ' El comerciante tenía que planificar los gastos de viaje 

y transporte, los impuestos y el dinero para proteger sus gastos. Bienes contra bandidos. Las rutas 

comerciales marítimas se vuelven populares más tarde precisamente porque era más fácil estimar gastos 

para viajes por mar. 

 

Embarcarse en el viaje. 

El comerciante a menudo viajaba en un caraban, un grupo de comerciantes con una línea de camellos 

para transportar las mercaderías. La caravana se movería de un centro comercial a otro, de mercado a 

mercado. Cuando la caravana llegara a una ciudad, iría a la caravasar, un lugar especial para los 

comerciantes. Quédate y deja sus animales. Los comerciantes comían, bebían y socializaban juntos. Lo 

harían intercambiar historias sobre diferentes regiones y condiciones de viaje a lo largo de la Ruta de la 

Seda. Dos populares Los destinos, Bactria y Samarku estaban llenos de bazares, grandes y bulliciosos 

centros comerciales. Los comerciantes de diferentes regiones intercambiarían y venderían sus productos. 

Algunos grandes bazares fueron. Dicen que se extienden por pueblos enteros por millas. Los 

comerciantes locales intercambiarían bienes con el comerciantes de Carvan, que comprarían productos 

para vender más a lo largo de la Ruta de la Seda. 

 

Bienes comerciados 

Una amplia variedad de productos estaba disponible en estos bazares. Viniendo desde el oeste serían 

artículos como oro, uvas, granadas, alfombras de lana y vidrios de colores. De China vino la seda, la 

pistolera. Papel, brújulas y bambú. A menudo, era ventajoso para los comerciantes comprar una amplia 

gama de i "ta, en caso de que el precio de un artículo cayera por debajo del precio necesario para que el 

comerciante obtenga una ganancia" El comerciante tenía que ser listo para intercambiar bienes 

rápidamente y medir la demanda del artículo en el mercado. 

Chang, y la capital de China, fue un destino importante para la mayoría de los viajeros occidentales 

durante el Tang (618-906) y Yuan (1279-1368) Dinastías. Sogdiansl, turcos, persas, indios, árabes y 

otros Los pueblos de Asia Central y Europa están abarrotados en la sección de la ciudad llamada 

Mercado Occidental, donde Traje y vendió sus productos en innumer ablebazaars. Diferentes productos 

y productos exóticos. muchos lugares fueron vendidos en este bullicioso centro de comercio, donde los 



comerciantes extranjeros se beneficiaron generosamente. Temporadas y tabernas también alinearon el 

mercado. Los artistas occidentales entretuvieron a los visitantes y les "olvidaron" su soledad 

recordándoles las delicias de sus hogares " 

 

Importancia de la Ruta de la Seda Tiade. 

Un gran volumen de mercancías viajó a lo largo de la carretera Sitk. El éxito comercial significó altas 

ganancias para el comerciante y también las ciudades a lo largo de "las rutas comerciales de la Ruta de 

la Seda. La gente de la ciudad local se benefició de Comercio por atender a las necesidades de los 

comerciantes plssmg. Los gobiernos regionales obtuvieron ganancias al Impuestos impuestos a los 

comerciantes extranjeros que pasan por sus rectores. El ingreso (dinero) de los impuestos fue tan grande 

que las guerras se pelearon para ver quién controlaría el lucrativo comercio a lo largo de diferentes 

Secciones de las rutas comerciales. 

Más allá de enriquecer a las personas, el comercio a lo largo de la carretera SiIk también contribuyó a un 

rico intercambio cultural. Piigrims y moiks viajaron a lo largo de las rutas comerciales para difundir sus 

creencias. Enviados de los diferentes Los reinos también viajaron a lo largo de la Ruta de la Seda para 

llevar regalos a otros gobernantes. Comerciantes y otros viajeros.se reunieron en los mercados, 

caravanserais y casas y aprendieron sobre las culturas de uno otro. Los consumidores que compraron 

productos de diferentes tierras fueron introducidos en las culturas de La gente que hizo esos bienes. 


